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У статті розвинуто теоретико-методичні засади прогнозування прямих іноземних інвес-
тицій (ПІІ) як інструменту забезпечення стійкості та оздоровлення фінансової системи. Об-
грунтовано, що в умовах зростаючої макрофінансової нестабільності, геополітичної турбу-
лентності та структурних трансформацій глобальної економіки прогнозування ПІІ набуває
не лише аналітичного, але й управлінського значення. Визначено, що ПІІ, на відміну від пор-
тфельних інвестицій, характеризуються відносно вищою стійкістю та здатністю підтриму-
вати макрофінансову рівновагу, однак їх динаміка є чутливою до нелінійних, інституційних
та геополітичних факторів. Систематизовано сучасні методичні підходи до прогнозування
ПІІ та обгрунтовано необхідність поєднання економетричних моделей, методів машинного
навчання і сценарного аналізу. Розроблено інституційну матрицю споживачів прогнозної
інформації, яка відображає диференціацію потреб органів фіскального регулювання, цент-
рального банку, банківських інститутів та субнаціональних органів управління. Запропоно-
вано концептуальну модель прогнозування ПІІ як елементу циклу управління фінансовою
стійкістю, що інтегрує методологічний, інституційний та функціональний компоненти. До-
ведено, що ефективність прогнозування визначається не лише точністю моделей, але й здат-
ністю адаптувати прогнозну інформацію до функціональних потреб конкретних інститутів
фінансової системи.

The article develops the theoretical and methodological foundations of forecasting foreign direct
investment (FDI) as a tool for ensuring the resilience and recovery of the financial system. It is
substantiated that under conditions of increasing macrofinancial instability, geopolitical turbulence,
and structural transformations of the global economy, FDI forecasting acquires not only analytical
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ПОСТАНОВКА ПРОБЛЕМИ
В умовах глобальної фінансової нестабільності та

геополітичної турбулентності роль міжнародного руху
капіталу суттєво зростає. Особливого значення для
фінансових систем країн-реципієнтів набувають прямі
іноземні інвестиції (ПІІ). На відміну від портфельних інве-
стицій, які характеризуються високою волатильністю і
схильністю до раптового відтоку в умовах невизначе-
ності, ПІІ, в тому числі й державні іноземні інвестиції [1],
є відносно стійким довгостроковим потоком капіталу,
що за своїми характеристиками корелює з концепцією
"терплячого капіталу" [2], [3] та підтверджується емпі-
рично [4], [5], [6]. Водночас реалізація цього потенціа-
лу значною мірою визначається не лише обсягом залу-
ченого капіталу, а й спроможністю фінансової системи
своєчасно антиципувати інвестиційні потоки та інтегру-
вати їх у механізми забезпечення власної стійкості.

За таких умов прогнозування ПІІ виходить за межі
суто аналітичної функції та набуває інструментального
значення для функціонування ключових інститутів

but also managerial significance. Unlike portfolio investments, FDI is characterized by a relatively
higher degree of stability and a stronger capacity to support macrofinancial equilibrium; however,
its dynamics remain highly sensitive to nonlinear, institutional, and geopolitical factors.

The study systematizes contemporary methodological approaches to FDI forecasting and
demonstrates the limitations of traditional universal models in the context of structural uncertainty
and global fragmentation processes. It is argued that effective forecasting of investment flows
requires the integration of econometric models, machine learning methods, and scenario analysis,
enabling simultaneous consideration of statistical regularities, nonlinear relationships, and structural
shifts caused by geopolitical shocks.

A significant contribution of the research is the development of an institutional matrix of forecast
information users, reflecting the differentiation of functional needs among fiscal authorities, central
banks, banking institutions, and subnational governance institutions. The paper proves that these
institutional actors optimize different forecast characteristics depending on their management
objectives, planning horizons, and acceptable risk levels. This leads to the conclusion that a universal
forecasting model for FDI cannot ensure the effectiveness of financial system management.

Based on the synthesis of theoretical and methodological provisions, a conceptual model of FDI
forecasting as an element of the financial resilience management cycle is proposed. The model
integrates methodological, institutional, and functional components and is based on the transition
from a linear logic of "forecast →→→→ assessment" to an integrated management framework of "forecast
→→→→ institutional adaptation →→→→ managerial decision →→→→ feedback". Particular attention is devoted to the
role of feedback mechanisms, which ensure the adaptability and self-correction of forecasting
systems under conditions of incomplete information and structural instability.

The practical significance of the proposed model lies in its potential application for improving the
analytical and forecasting support system of public financial management. The implementation of
the model contributes to strengthening coordination between fiscal, monetary, and investment
policies, improving macrofinancial risk management, and enhancing the capacity of the financial
system to proactively respond to external shocks. The findings confirm that FDI forecasting should
be considered not merely as a technical forecasting procedure but as a systemic instrument for
ensuring long-term financial resilience and long-term financial resilience.

Ключові слова: прямі іноземні інвестиції, фінансова система, фінансова стійкість, прогнозування, інсти-
тути фінансової системи, інституційна диференціація.

Key words: foreign direct investment, financial system, financial resilience, forecasting, financial system
institutions, institutional differentiation.

фінансової системи. Органи фіскального регулювання,
інститути сектору фінансових корпорацій та органи уп-
равління субнаціонального рівня формують якісно
відмінні запити до прогнозної інформації щодо інвес-
тиційних потоків — за горизонтом, точністю та цільо-
вим призначенням. Проте у науковій літературі практич-
но відсутні дослідження, що розглядають прогнозуван-
ня ПІІ як інституційно-диференційований процес, у ме-
жах якого різні сегменти фінансової системи формують
специфічні вимоги до прогнозних моделей. Це, своєю
чергою, знижує ефективність управлінських рішень у
сфері забезпечення стійкості фінансової системи та
обмежує можливості превентивного реагування на інве-
стиційні шоки.

АНАЛІЗ ОСТАННІХ ДОСЛІДЖЕНЬ
І ПУБЛІКАЦІЙ

У сучасній економічній науці дослідження прямих
іноземних інвестицій (ПІІ) сформувало кілька взаємо-
пов'язаних напрямів, що охоплюють аналіз їх детермі-



Інвестиції: практика та досвід № 10/2026376

ЕКОНОМІЧНА НАУКА

нант, економічних наслідків та методів оцінювання і
прогнозування. Водночас, незважаючи на значний об-
сяг теоретичних і емпіричних напрацювань, питання
інтеграції прогнозування ПІІ у систему забезпечення
стійкості фінансової системи залишається недостатньо
розробленим.

Теоретичні засади дослідження ПІІ грунтуються на
класичних концепціях міжнародного руху капіталу. Їх
систематизацію здійснено у працях [7], [8], [9], [10]. Се-
ред існуючих концепцій найбільш визнаною та актуаль-
ною в сучасних дослідженнях залишається парадигма
Дж. Даннінга (OLI-підхід), запропонована у 1979 році [11],
[12], [13]. Вона пояснює інвестиційні рішення через по-
єднання переваг власності, локалізації та інтерналізації,
а подальший її розвиток пов'язаний із виділенням основ-
них мотивів інвестування — ринково-, ресурсно- та ефек-
тивнісно-орієнтованих. Проте класична парадигма оріє-
нтована на пояснення мотивів інвестора і не розглядає
системні ефекти для фінансової системи країни-реципі-
єнта, що обумовлює необхідність її розширення.

Паралельно з розвитком теоретичних концепцій
формувався масив емпіричних досліджень, присвячений
ідентифікації факторів, що визначають динаміку ПІІ.
Еволюція детермінант прямих іноземних інвестицій де-
монструє поступовий перехід від класичних економіч-
них і макроекономічних факторів до комплексного на-
бору інституційних, політичних та технологічних чин-
ників. У дослідженнях до 2000 року визначальними були
ринкові мотиви (розмір і потенціал внутрішнього рин-
ку), ресурсні чинники (доступ до природних ресурсів та
дешевої робочої сили), ефективність виробництва, а
також макроекономічні змінні — стабільність валютно-
го курсу, рівень інфляції, процентні ставки, відкритість
торгівлі, політична стабільність та якість інфраструкту-
ри [14], [7], [15]. Після 2000 року ці фактори були сис-
тематизовані в рамках OLI-парадигми, а сучасні дослі-
дження [16], [17], [18], [19] показують нові акценти: гео-
політичні реалії, інституційна якість, технологічні зміни,
податкові режими та регуляторні бар'єри. Результати
таких досліджень є суперечливими та контекстно залеж-
ними, що зумовлено різними методологічними підхода-
ми, часовими горизонтами та специфікою країн, які ана-
лізуються. Водночас систематизація детермінант ПІІ має
безпосереднє методичне значення: саме ці фактори
формують змінну базу прогнозних моделей інвестицій-
них потоків, що розглядаються у подальших розділах
дослідження.

Окремий напрям досліджень зосереджується на
оцінюванні впливу ПІІ на економічне зростання та фінан-
сову стійкість. Особливого значення набуває стабілізу-
юча функція ПІІ: на відміну від портфельних потоків,
вони забезпечують відносну стійкість фінансових над-
ходжень навіть в умовах кризових явищ [20], [21], зни-
жуючи волатильність зовнішнього фінансування [22] та
підтримуючи ліквідність реального сектору. Більшість
авторів відзначає позитивний ефект ПІІ через канали
трансферу технологій [23], [24], підвищення продуктив-
ності [25], [26] та нарощування капітальної бази [27],
[24]. Водночас підкреслюється, що ефективність цього
впливу значною мірою залежить від рівня розвитку
фінансової системи [28] [29], якості інституційного се-
редовища [30], [31] та здатності економіки абсорбува-

ти іноземний капітал [32], [33]. Отже, вплив ПІІ на фінан-
сову систему є багатоканальним і нелінійним, що без-
посередньо визначає складність їх прогнозування та
вимоги до відповідного методичного інструментарію.

Разом з тим у науковій літературі домінують підхо-
ди, орієнтовані на ретроспективний аналіз ПІІ [34], [35],
тоді як питання їх прогнозування розглядається значно
рідше. Еволюція методичного інструментарію прогно-
зування інвестиційних потоків відображає загальну
траєкторію розвитку кількісних методів в економічній
науці. На початковому етапі домінували гравітаційні
моделі, які пояснювали обсяги ПІІ через розмір економік
країн-реципієнтів та географічну відстань між ними [36],
[37]. Подальший розвиток методології пов'язаний із за-
стосуванням економетричних моделей панельних даних,
що дозволило враховувати одночасно часову динаміку
та країнову специфіку інвестиційних потоків [38], [39].
Для аналізу динамічних взаємозв'язків між ПІІ та мак-
роекономічними змінними активно використовуються
моделі векторної авторегресії (VAR/VECM) [40], які
дозволяють оцінювати причинно-наслідкові зв'язки у
часі. Якісно новим етапом стало застосування методів
машинного навчання, що забезпечують вищу точність
прогнозів завдяки здатності виявляти нелінійні залеж-
ності та складні взаємозв'язки між змінними [41], [42],
[43], [44]. Водночас в умовах наростаючої геополітич-
ної турбулентності дедалі більшої актуальності набуває
сценарне моделювання, яке дозволяє враховувати
структурні зрушення в глобальних інвестиційних пото-
ках, спричинені торговельними конфліктами, санкцій-
ним тиском та фрагментацією світової економіки [45],
[6].

Попри розвиток інструментарію, більшість існуючих
моделей орієнтована на агрегований макроекономічний
рівень і не враховує диференційованих потреб інститутів
фінансової системи у прогнозній інформації. Зокрема,
практично відсутні дослідження, що аналізують від-
мінності у вимогах до прогнозів з боку органів фіскаль-
ного регулювання, фінансових посередників та субнац-
іональних органів управління. Отже, інституційно-дифе-
ренційований підхід до прогнозування ПІІ залишається
нерозробленим, що суттєво обмежує потенціал про-
гнозного інструментарію у системі забезпечення фінан-
сової стійкості.

Таким чином, аналіз наукових праць свідчить про
наявність значного теоретичного та емпіричного дороб-
ку у сфері дослідження ПІІ, проте питання формування
теоретико-методичних засад їх прогнозування як інстру-
менту забезпечення стійкості та оздоровлення фінан-
сової системи, з урахуванням інституційної диференці-
ації потреб у прогнозній інформації, залишається недо-
статньо розробленим. Саме усунення цього наукового
розриву визначає напрям подальшого дослідження.

ФОРМУЛЮВАННЯ ЦІЛЕЙ СТАТТІ
Метою дослідження є обгрунтування теоретико-

методичних засад прогнозування прямих іноземних
інвестицій як інструменту забезпечення стійкості та оз-
доровлення фінансової системи, систематизація існую-
чих методичних підходів до прогнозування ПІІ та визна-
чення функціональної ролі прогнозу у діяльності інсти-
тутів фінансової системи.
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ВИКЛАД ОСНОВНОГО МАТЕРІАЛУ
ДОСЛІДЖЕННЯ

В умовах зростаючої макрофінансової нестабіль-
ності забезпечення стійкості фінансової системи потре-
бує переходу від реактивних до проактивних підходів
державного управління. У цьому контексті ключового
значення набуває здатність своєчасно ідентифікувати
потенційні зміни у потоках фінансових ресурсів, зокре-
ма прямих іноземних інвестицій (ПІІ), що є важливим
джерелом зовнішнього фінансування економіки. Це
зумовлює необхідність переосмислення ролі прогнозу-
вання — від допоміжного аналітичного інструменту до
функціонально важливого елементу системи управлін-
ня фінансовою стійкістю. За таких умов прогнозування
трансформується з інструменту опису майбутніх тен-
денцій у механізм формування управлінських рішень.

Традиційно прогнозування розглядається як інстру-
мент аналізу, спрямований на оцінювання майбутніх
значень економічних показників на основі ретроспек-
тивних даних [46], [47]. Однак у сучасній фінансовій
системі його функції значно ширші. Прогнозування ПІІ
формує інформаційну основу для прийняття управлінсь-
ких рішень у сфері фіскальної, валютної та інвестицій-
ної політики. Воно дозволяє оцінювати очікувану дина-
міку інвестиційних потоків і своєчасно реагувати на по-
тенційні макрофінансові дисбаланси [38], [48], [49].

З позицій теорії фінансової стійкості та резильєнт-
ності, прогнозування виконує функцію механізму ран-
нього попередження, що дозволяє ідентифікувати по-
тенційні макрофінансові дисбаланси та забезпечує
адаптивність фінансової системи до зовнішніх шоків
[50], [51], [52]. Передбачуваність динаміки ПІІ дозво-
ляє суттєво зменшити невизначеність щодо майбутніх
надходжень капіталу, що, у свою чергу, сприяє більш
ефективному управлінню бюджетними потоками, стаб-
ілізації валютного ринку та підтриманню макрофінан-
сової рівноваги. Отже, прогноз виступає не лише інстру-
ментом оцінювання, але й елементом механізму забез-
печення фінансової стійкості.

Прогнозування ПІІ набуває особливої ваги в умовах
високої волатильності глобальних фінансових потоків
та посилення геополітичних ризиків [45]. У таких умо-
вах навіть відносно стабільні за своєю природою інвес-
тиційні потоки можуть зазнавати суттєвих коливань, що
підвищує вимоги до якості та своєчасності прогнозної
інформації. Відповідно, ефективність управління фінан-
совою системою дедалі більше залежить від здатності
інтегрувати прогнозні оцінки у процес формування еко-
номічної політики.

Водночас використання прогнозної інформації не є
однорідним у межах фінансової системи. Різні інститу-
ти — органи фіскального регулювання, центральні бан-
ки, банківські інститути та субнаціональні органи управ-
ління — формують відмінні вимоги до параметрів про-
гнозування ПІІ залежно від своїх функцій, часових го-
ризонтів планування та рівня допустимого ризику. Це
свідчить про необхідність формування підходу, у межах
якого прогнозування ПІІ розглядається як інституційно-
диференційований процес, адаптований до специфіки
конкретних суб'єктів фінансової системи.

Таким чином, прогнозування ПІІ у системі забезпе-
чення фінансової стійкості виконує інтегруючу функцію,

поєднуючи аналітичний, інформаційний та управлінсь-
кий компоненти. Його ефективність визначається не
лише точністю моделей, але й здатністю враховувати
інституційні особливості використання прогнозної
інформації. Це обумовлює необхідність формування
адаптивного підходу до прогнозування ПІІ як інструмен-
ту превентивного управління ризиками — диференцій-
ованого за функціональними характеристиками
суб'єктів фінансової системи та орієнтованого на забез-
печення її довгострокової стійкості.

Прогнозування прямих іноземних інвестицій харак-
теризується низкою специфічних рис, що принципово
відрізняють його від прогнозування інших макроеконо-
мічних показників та обмежують застосування стандар-
тного економіко-статистичного інструментарію. Насам-
перед це зумовлено складною природою процесу залу-
чення прямих іноземних інвестицій, який формується під
впливом економічних, інституційних та геополітичних
детермінант.

Однією з ключових характеристик ПІІ є їх неліній-
ність та асиметричність реакцій на зміни макроеконом-
ічного середовища [53], [54]. Інвестиційні рішення іно-
земних інвесторів формуються під впливом очікувань,
рівня невизначеності та ризиків, що призводить до ви-
никнення ефектів пороговості, часових лагів та різної
чутливості до позитивних і негативних шоків. Унаслідок
цього залежності між ПІІ та їх детермінантами часто не
є стабільними у часі, що обмежує можливості викорис-
тання лінійних моделей як універсального інструменту
прогнозування.

Другою важливою особливістю є висока чутливість
ПІІ до геополітичних факторів, які важко формалізують-
ся у межах традиційних макроекономічних моделей [55],
[45]. Воєнні конфлікти, санкційна політика, зміни у гло-
бальних ланцюгах доданої вартості та процеси еконо-
мічної фрагментації, можуть спричиняти різкі структурні
зрушення у потоках капіталу, що не можуть бути адек-
ватно відображені у ретроспективних даних. Показовим
прикладом є масштабна реалокація глобальних інвес-
тиційних потоків після 2022 року, коли введення без-
прецедентних санкційних пакетів та поділ світової еко-
номіки на конкуруючі геоекономічні блоки спричинили
структурні зміни у географії ПІІ, які жодна з існуючих
ретроспективних моделей не передбачала [45]. Це зу-
мовлює необхідність поєднання кількісних методів із
сценарним підходом, що дозволяє враховувати альтер-
нативні траєкторії розвитку інвестиційних процесів.

Третьою характеристикою є структурна нео-
днорідність ПІІ, яка проявляється у відмінностях між
галузевими, регіональними та функціональними компо-
нентами інвестиційних потоків [24]. Агреговані показ-
ники ПІІ маскують суттєві відмінності у поведінці інвес-
торів, що знижує точність прогнозів на макрорівні. З
огляду на це, методологія прогнозування повинна пе-
редбачати дезагрегацію даних та врахування специфі-
ки окремих сегментів інвестиційної активності.

Крім того, ПІІ характеризуються довгостроковим
горизонтом прийняття рішень та інерційністю, що про-
являється у наявності часових лагів між змінами еконо-
мічних умов та фактичними обсягами інвестицій [38]. Це
зумовлює необхідність використання динамічних моде-
лей, здатних враховувати відкладений ефект впливу
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макроекономічних факторів, а також підвищує зна-
чущість очікувань як визначального чинника інвести-
ційної поведінки.

Сукупність зазначених характеристик визначає об-
меженість традиційних підходів до прогнозування, ор-
ієнтованих на стабільні статистичні залежності між
змінними. У сучасних умовах ефективне прогнозування
ПІІ потребує використання комбінованих методологіч-
них підходів, що поєднують економетричні моделі, ме-
тоди машинного навчання та сценарний аналіз, як
інструмент врахування структурних зрушень [42], [44].
Така інтеграція дозволяє одночасно враховувати як
кількісні закономірності, так і якісні зміни у зовнішньо-
му середовищі функціонування інвестиційних процесів.

Водночас навіть найбільш складні моделі не забез-
печують універсального рішення для прогнозування ПІІ,
оскільки їх ефективність значною мірою залежить від
цільового призначення прогнозу. Відмінності у функці-
ях інститутів фінансової системи формують якісно різні
методичні вимоги до параметрів прогнозування: корот-
костроковий прогноз для цілей валютного регулюван-
ня потребує високочастотних даних і моделей із
мінімальним лагом реакції, тоді як середньостроковий
прогноз для бюджетного планування орієнтується на
структурні детермінанти та сценарні припущення. Це
унеможливлює застосування єдиної універсальної мо-
делі і визначає необхідність диференціації методично-
го інструментарію відповідно до управлінських завдань
конкретних суб'єктів фінансової системи.

Таким чином, методологічні особливості прогнозу-
вання ПІІ визначаються їх нелінійною, багатофакторною
та структурно неоднорідною природою, що обумовлює
необхідність переходу від універсальних моделей до
гнучких, адаптивних підходів. Це створює передумови
для формування інституційної матриці споживачів про-
гнозної інформації, яка дозволяє узгодити параметри
прогнозування з функціональними потребами суб'єктів
фінансової системи та підвищити ефективність викори-
стання прогнозної інформації у процесі прийняття уп-
равлінських рішень.

Однією з ключових проблем сучасних підходів до
прогнозування прямих іноземних інвестицій є їх орієн-
тація на агрегований макроекономічний рівень, що пе-
редбачає використання універсальних моделей неза-

лежно від цілей їх застосування [34], [35]. Такий підхід
ігнорує той факт, що прогноз ПІІ не є самодостатнім
аналітичним результатом, а виступає інструментом
підтримки прийняття рішень у межах конкретних інсти-
тутів фінансової системи.

У цьому контексті принципового значення набуває
положення про інституційну диференціацію споживачів
прогнозної інформації, відповідно до якого різні суб-
'єкти фінансової системи формують відмінні вимоги до
параметрів прогнозування ПІІ [48], [49]. Такі відмінності
визначаються функціональним призначенням інститутів,
часовими горизонтами прийняття рішень, рівнем допу-
стимого ризику та характером управлінських завдань.

На відміну від існуючих підходів, що зосереджують-
ся переважно на підвищенні точності прогнозів [41],
[43], [44], у даному дослідженні обгрунтовується
доцільність переходу до інституційно орієнтованої мо-
делі прогнозування, у межах якої ключовим критерієм
ефективності є не універсальність моделі, а її відпо-
відність потребам конкретного користувача.

З цією метою пропонується інституційна матриця
споживачів прогнозу ПІІ (табл.1), побудована за крите-
ріями функціонального призначення інституту, горизон-
ту планування, вимог до точності, ключових змінних та
переважних методів прогнозування.

Запропонована матриця демонструє, що відмінності
між інститутами фінансової системи мають не лише
кількісний, але й якісний характер і проявляються у
функціональній асиметрії цілей використання прогноз-
ної інформації. Органи фіскального регулювання оріє-
нтовані на забезпечення стабільності та узгодженості
прогнозних оцінок з бюджетними параметрами та мак-
рофінансовими орієнтирами, що є критичним для фор-
мування реалістичної фіскальної політики. Центральний
банк надає пріоритет оперативності та чутливості про-
гнозу до змін у міжнародних потоках капіталу з метою
підтримання валютної та фінансової стійкості.
Банківські інститути орієнтовані на максимізацію точ-
ності короткострокового прогнозу, що зумовлено їх
домінуючою роллю у фінансовому посередництві та
безпосередньою реакцією на зміни інвестиційних по-
токів через канали кредитування та управління ліквід-
ністю. Небанківський сектор фінансових корпорацій в
українських реаліях залишається недостатньо розвине-
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прогнозування 

Вимоги до точності Ключові змінні Переважні методи 
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Таблиця 1. Інституційна матриця споживачів прогнозу ПІІ

Джерело: авторська розробка.
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ним для формування виразного інституційного запиту
на прогнози ПІІ, що визначає перспективність його ок-
ремого дослідження в міру інституційного становлен-
ня. Субнаціональні органи управління, своєю чергою,
потребують просторово деталізованих прогнозів, що
відображають територіальні асиметрії інвестиційної
активності та дозволяють обгрунтовувати регіональні
інвестиційні програми. Така функціональна асиметрія
означає, що різні інститути фактично оптимізують різні
характеристики прогнозу, що унеможливлює існуван-
ня універсальної моделі прогнозування ПІІ та обумов-
лює необхідність формування адаптивного, інституцій-
но орієнтованого підходу.

Таким чином, інституційна диференціація визначає
необхідність використання різних типів моделей, на-
борів змінних та часових горизонтів прогнозування, що
унеможливлює оцінювання ефективності ПІІ виключно
через універсальні критерії точності. Запропонований
підхід дозволяє перейти від логіки прогнозування, орі-
єнтованої на модель, до орієнтованої на користувача, у
межах якої параметри прогнозу визначаються не лише
властивостями даних, але й особливостями їх викорис-
тання у системі управління фінансовою стійкістю. Саме
на цій основі інституційна матриця споживачів прогно-
зу ПІІ виступає концептуальною основою для побудови
адаптивних моделей прогнозування, здатних забезпе-
чити підвищення ефективності управлінських рішень у
сфері фінансової політики та зміцнення стійкості фінан-
сової системи.

Синтез попередніх положень дозволяє сформува-
ти цілісну концептуальну модель прогнозування прямих
іноземних інвестицій як інструменту забезпечення
стійкості та оздоровлення фінансової системи, що уза-
гальнює отримані теоретико-методичні результати. Її
ключова відмінність від існуючих підходів полягає у пе-
реході від лінійної логіки "прогноз → оцінка" до інтег-
рованої моделі "прогноз → інституційна адаптація → уп-
равлінське рішення → зворотний зв'язок", у межах якої
прогнозування виступає не кінцевим результатом анал-
ітики, а невід'ємним елементом циклу управління фінан-
совою системою.

У запропонованій моделі прогнозування ПІІ розгля-
дається як багаторівнева система, що поєднує три взає-
мопов'язані компоненти: методологічний, інституційний
та функціональний.

Методологічний компонент визначає інструменталь-
ну основу прогнозування та передбачає використання
комбінованого підходу, що інтегрує економетричні мо-
делі, методи машинного навчання та сценарний аналіз
[42], [45]. Така комбінація дозволяє враховувати як ста-
тистичні закономірності, так і нелінійні залежності та
структурні зрушення, зумовлені геополітичними факто-
рами. Відмова від універсальної моделі на користь
гібридного підходу є принциповою умовою адекватності
прогнозу в умовах високої невизначеності.

Інституційний компонент відображає диференційо-
вану структуру споживачів прогнозної інформації та
базується на розробленій у дослідженні інституційній
матриці. У межах цього компоненту прогнозування адап-
тується до специфіки функціональних запитів різних
інститутів фінансової системи — від забезпечення бюд-
жетної стабільності до управління ліквідністю та валют-

ними ризиками. Ключовим положенням є визнання фун-
кціональної асиметрії цілей, що зумовлює неможливість
використання єдиного стандарту прогнозу.

Функціональний компонент визначає роль прогно-
зу у процесі забезпечення фінансової стійкості та реалі-
зується через три основні канали [50], [51]: превентив-
ний, що забезпечує ідентифікацію потенційних ризиків
та дисбалансів; адаптивний, спрямований на коригуван-
ня параметрів фінансової та інвестиційної політики; та
стабілізаційний, що підтримує макрофінансову рівно-
вагу в умовах зовнішніх шоків.

Взаємодія зазначених компонентів формує замк-
нений контур управління, у якому прогнозування ПІІ
забезпечує безперервний обмін інформацією між ана-
літичним та управлінським рівнями. Це дозволяє
трансформувати прогноз із статичного інструменту
оцінювання у динамічний механізм формування полі-
тики.

Принципово важливим елементом моделі є механізм
зворотного зв'язку [38], відповідно до якого результа-
ти реалізації управлінських рішень впливають на пара-
метри прогнозування, уточнюючи як модельну специф-
ікацію, так і набір релевантних змінних. Таким чином,
система прогнозування набуває властивостей адаптив-
ності, самокорекції та динамічного оновлення пара-
метрів, що особливо важливо в умовах структурної не-
стабільності та неповноти інформації.

Запропонована концептуальна модель має практич-
не значення для формування інституційної архітектури
прогнозно-аналітичного забезпечення фінансової сис-
теми. Її імплементація передбачає не лише технічне
вдосконалення прогнозних інструментів, але й інсти-
туційні зміни — зокрема, розбудову механізмів між-
відомчої координації між органами фіскального регу-
лювання, центральним банком та субнаціональними
органами управління у частині обміну прогнозною
інформацією про інвестиційні потоки. Саме така коор-
динація є необхідною умовою перетворення розрізне-
них прогнозних оцінок на узгоджену систему підтрим-
ки управлінських рішень у сфері забезпечення фінан-
сової стійкості.

Таким чином, прогнозування ПІІ постає не як допо-
міжний елемент аналітичного забезпечення, а як систе-
моутворюючий інструмент управління фінансовою
стійкістю, що забезпечує здатність фінансової системи
не лише реагувати на зовнішні шоки, але й проактивно
формувати траєкторію свого розвитку. Саме в цьому
полягає його ключова роль у забезпеченні оздоровлен-
ня та довгострокової резильєнтності фінансової систе-
ми країни-реципієнта в умовах глобальної нестабіль-
ності.

ВИСНОВКИ ТА ПЕРСПЕКТИВИ
ПОДАЛЬШИХ РОЗВІДОК

 У статті теоретично обгрунтовано та методично роз-
винуто підхід до прогнозування ПІІ як системоутворю-
ючого інструменту управління фінансовою стійкістю.
Доведено, що реалізація стабілізуючого потенціалу ПІІ
значною мірою визначається здатністю фінансової си-
стеми своєчасно антиципувати інвестиційні потоки та
інтегрувати прогнозні оцінки у процес формування еко-
номічної політики.
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Ключовим теоретичним результатом є обгрунтуван-
ня інтегруючої ролі прогнозування ПІІ у механізмі за-
безпечення фінансової стабільності через поєднання
аналітичної, інформаційної та управлінської функцій. Це
дозволило розширити існуючі уявлення про роль інвес-
тиційних потоків у фінансовій системі, змістивши акцент
із їх кількісної оцінки на функціональне використання
прогнозної інформації у процесі прийняття управлінсь-
ких рішень.

Методичний внесок дослідження полягає у система-
тизації сучасних підходів до прогнозування ПІІ та об-
грунтуванні необхідності переходу від універсальних
моделей до гнучких комбінованих підходів, що інтегру-
ють економетричні методи, інструменти машинного на-
вчання та сценарний аналіз. Доведено, що специфічні
характеристики ПІІ — нелінійність, геополітична чут-
ливість, структурна неоднорідність та інерційність —
зумовлюють обмеженість традиційних моделей і потре-
бують адаптивного методологічного інструментарію.

Найбільш вагомим результатом дослідження є роз-
роблення інституційної матриці споживачів прогнозної
інформації, яка відображає диференціацію потреб
різних інститутів фінансової системи за горизонтом про-
гнозування, вимогами до точності та функціональним
призначенням прогнозу. Запровадження категорії фун-
кціональної асиметрії цілей дозволило обгрунтувати
неможливість використання єдиної універсальної мо-
делі прогнозування ПІІ та сформувати підхід до його
інституційної адаптації.

Практичне значення отриманих результатів полягає
у можливості використання запропонованої концепту-
альної моделі для вдосконалення системи прогнозно-
аналітичного забезпечення державного управління. Її
застосування сприяє підвищенню узгодженості між
фіскальною, монетарною та інвестиційною політикою,
а також створює передумови для більш ефективного
управління макрофінансовими ризиками в умовах не-
визначеності та зовнішніх шоків.

Разом з тим дослідження має певні обмеження. По-
перше, запропонована модель має концептуальний ха-
рактер і потребує подальшої емпіричної верифікації на
основі даних конкретних країн або регіонів. По-друге,
інституційна матриця сформована на узагальненому
рівні та не враховує повною мірою специфіку окремих
національних фінансових систем, зокрема рівень роз-
витку фінансових ринків та інституційної спроможності.
По-третє, складність формалізації геополітичних фак-
торів обмежує точність прогнозних моделей у довгост-
роковому періоді.

Подальші дослідження доцільно спрямувати на ем-
піричну апробацію запропонованої моделі, зокрема
шляхом побудови інституційно орієнтованих прогноз-
них моделей ПІІ для різних сегментів фінансової сис-
теми. Перспективним напрямом є також інтеграція аль-
тернативних масивів неструктурованих даних, включа-
ючи індикатори геополітичних ризиків, інформаційні
потоки та поведінкові фактори інвесторів. Окремої
уваги потребує дослідження механізмів міжінституц-
ійної координації у використанні прогнозної інфор-
мації, що дозволить підвищити ефективність її прак-
тичного застосування у системі забезпечення фінан-
сової стійкості.

Таким чином, результати дослідження формують
цілісну теоретико-методичну основу для переосмислен-
ня ролі прогнозування прямих іноземних інвестицій у
сучасній фінансовій системі та підтверджують його зна-
чення як ключового інструменту забезпечення її
стійкості та довгострокової резильєнтності.
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