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Отримання доходу є необхідною умовою діяльності комерційних підприємств, оскільки він є
джерелом розвитку, з нього формується прибуток, а також фінансуються поточні витрати та
виконуються податкові зобов'язання. Отримання доходу свідчить про наявність попиту продук�
цію. Дохід — це основа самофінансування діяльності, але за умови, що його розмір достатній
покриття витрат і зобов'язань, і навіть освіти чистий прибуток. Тому збільшення доходів підприє�
мства сприяє покращенню його фінансового стану.

В нинішній час дохід як економічна категорія трактується більшістю економістів як надход�
ження коштів у розпорядження (господарський обіг) підприємства, тобто. економічною осно�
вою категорії "доходи" є терміни "виручка" та "приріст активів", а саме: обсяги проданої про�
дукції, товарів, проведених робіт, наданих послуг та будь�яке збільшення активу, пов'язане із
зростанням кредиторської заборгованості.
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ПОСТАНОВКАПРОБЛЕМИ
Отримання доходу є необхідною умовою діяль�

ності комерційних підприємств, оскільки він є джере�

лом розвитку, з нього формується прибуток, а також

фінансуються поточні витрати та виконуються подат�

кові зобов'язання. Отримання доходу свідчить про

На відміну від широкого трактування поняття "дохід підприємства" (як в економічному, так і в
бухгалтерському підходах) вузьке трактування цього поняття суттєво обмежує його зміст за
кількісними параметрами.

При цьому формування та вимір доходів як економічної категорії вивчалися з метою управ�
ління доходами. Економічний механізм управління доходами організації торгівлі — це взаємоз�
в'язок принципів і функцій управління, що реалізуються за допомогою економічних методів і
засобів (інструментів) на процес формування та використання доходів від торгівлі організації з
боку суб'єктів управління (держави та самої організації).

Таким чином, розгляд поняття "дохід підприємства" в економічному та бухгалтерському підхо�
дах дозволяє визначити такі його основні характеристики:

— дохід підприємства являє собою один з видів фінансових результатів господарської діяль�
ності за певний період;

— фінансовий результат характеризує надходження економічних вигод;
— основними формами економічних вигод, що характеризують дохід підприємства, висту�

пають виручка від реалізації іншого майна, а також надходження коштів з інших операцій;
— економічні вигоди, що формують дохід підприємства, визначаються у грошовій формі.

Obtaining income is a necessary condition for the activity of commercial enterprises, since it is a
source of development, it generates profit, as well as finances current expenses and fulfills tax
obligations. Obtaining income indicates that there is a demand for products. Income is the basis of
self�financing activities, but provided that its size is sufficient to cover costs and obligations, and
even education net profit. Therefore, an increase in the company's income contributes to the
improvement of its financial condition.

Currently, income as an economic category is interpreted by the majority of economists as the
receipt of funds at the disposal (business turnover) of the enterprise, i.e. the economic basis of the
"income"  category is the terms "revenue" and "increase in assets", namely: volumes of products
sold, goods, works performed, services provided and any increase in assets associated with the
growth of payables.

In contrast to the broad interpretation of the concept of "enterprise income" (both in economic
and accounting approaches), the narrow interpretation of this concept significantly limits its content
in terms of quantitative parameters.

At the same time, the formation and measurement of income as an economic category was studied
for the purpose of income management. The economic mechanism of revenue management of a
trade organization is a relationship between the principles and functions of management, which are
implemented with the help of economic methods and means (tools) for the process of formation and
use of the organization's trade revenues by management subjects (the state and the organization
itself).

Thus, consideration of the concept of "enterprise income" in economic and accounting approaches
allows us to determine its main characteristics:

— the income of the enterprise is one of the types of financial results of economic activity for a
certain period;

— the financial result characterizes the receipt of economic benefits;
— the main forms of economic benefits that characterize the company's income are proceeds from

the sale of other property, as well as the receipt of funds from other operations;
— economic benefits that form the company's income are determined in monetary terms.

Ключові слова: дохід, суб'єкт господарювання, виручка, економічна вигода,, економічна категорія.

Key words: income, economic entity, revenue, economic benefit, economic category.

наявність попиту продукцію. Дохід — це основа са�

мофінансування діяльності, але за умови, що його

розмір достатній покриття витрат і зобов'язань, і

навіть освіти чистий прибуток. Тому збільшення до�

ходів підприємства сприяє покращенню його фінан�

сового стану.
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Одночасно критерій прибутковості завжди розг�

лядався як один із найважливіших факторів конкурен�

тоспроможності підприємства: збиткове підприємство

не має можливості продовжувати функціонувати та

розвиватися далі. Сучасні ринки характеризуються не

тільки динамічними умовами господарювання, в яких

виживають тільки ті підприємства, які можуть швид�

ко та ефективно оперувати своїми ресурсами, але й

мають гнучкість, здатність адаптуватися до складних

змін, сміливістю у впровадженні нових управлінських

рішень та підходів, новаторством у задоволенні ви�

мог споживачів та створення конкурентних переваг.

У короткостроковій перспективі важливою стає мож�

ливість підприємства використовувати ресурси таким

чином, щоб задовольнивши потреби споживачів отри�

мати максимально можливий дохід від своєї діяльності

при мінімальних витратах і зберегти можливість опе�

ративно реагувати на зміни зовнішнього середовища.

АНАЛІЗ ОСТАННІХ ДОСЛІДЖЕНЬ
І ПУБЛІКАЦІЙ

Загальні питання визначення сутності результатів

діяльності, форм і різновидів прибутку, їх взаємозв'яз�

ку, а також уточнення властивостей їх функцій були

розглянуті в працях закордонних вчених Е. Дж. Дола�

на, К. Р. Макконела, А. Сміта, Д. Рікардо.

Підвищення рівня економічних результатів є досить

складною проблемою, розробці якої присвячені до�

слідження вітчизняних учених Бланка І. А., Дем'яненко М. Я.,

Дербенцева В. Д., Кочеткова О. В., Нестеренко С. А.,

Огійчука М. Ф., Олійника О. В., Пасхавера Б. Й., Рязан�

цевої В. В., Саблука П. Т., Яворської Т. І. Проте, швид�

коплинні зміни, які відбуваються в економічному житті

суспільства вимагають своєчасного перегляду теоретич�

них підходів до сутнісного розуміння категорії "дохід".

ПОСТАНОВКА ЗАВДАННЯ
На основі узагальнення досліджень науковців зап�

ропонувати удосконаленні підходи до розуміння кате�

горії "дохід".

ВИКЛАД ОСНОВНОГО
МАТЕРІАЛУ

Історично  економісти розуміли під доходом резуль�

тат господарську діяльність власника, збільшує суму

належних йому цінностей, оскільки перед урахуванням

не ставилося завдання аналітичного відображення про�

цесів формування прибутку. На етапі досліджень еко�

номічної категорії "дохід" акцент робиться на поглиб�

лення теоретичних і методичних аспектів формування,

розподілу та використання доходу лише на рівні окре�

мих суб'єктів господарювання. Нині є безліч визначень

терміна "дохід". Різні теоретичні підходи до формуван�

ня та вимірювання економічної категорії "дохід" фор�

мувалися протягом тривалого часу у тісному взаємозв�

'язку з такими термінами, як "економічна ефективність",

"вигода" та "прибуток". З погляду авторів, формування

та вимір доходу як економічної категорії в рамках еко�

номічного підходу є основою для обліково�бухгалтерсь�

кого, податково�облікового та юридичного підходів,

адже знання того, що можна вважати доходом як на

макро�, так і на мікрорівні господарства дозволяє вим�

ірювати , враховувати та розподіляти дохід за допомо�

гою податків, що можливе за умови існування певної

системи законів, що регулюють формування, вимірю�

вання, облік та розподіл доходу. Так, Ксенофонт (бл.

430—355 рр. до н. е.) у своєму трактаті "Про доходи"

сформулював галузеві та територіальні особливості

формування доходів у ремісників та торговців [1], Пла�

тон (427—347 рр.) був прихильником формування та

вимірювання доходу в натуральній формі [2]. Дослід�

ження економічних поглядів Арістотеля привело авторів

до висновку, що Арістотель (384—322 рр. до н. е..), не

висуваючи єдиного визначення доходу як економічної

категорії, проте структурував і класифікував доходи

за типоположенням економік  в античній суспільній

формації. В середині кожного типу економік він роз�

ділив доходи за організаційною формою господарю�

ючих суб'єктів і за видом джерела отримання і, опису�

ючи механізм формування та вимірювання доходів у

рамках економік, сформулював критерій прибутко�

вості економік [3].

Незважаючи на певну прогресивність, античні підхо�

ди до формування та вимірювання доходів не набули

розвитку в період Середньовіччя, насамперед через

схоластичний етико�теологічний підхід до економічних

явищ. Розвиваючи вчення Аристотеля про справедливу

ціну і визнаючи ренту як доход, середньовічні схоласти

("SummaTheologiae" Хоми Аквінського), проте, запере�

чували критерій прибутковості, запропонований Арис�

тотелем, у разі, якщо прибуток, тобто, перевищення до�

ходів над витратами [4].

Таким чином, минаючи середньовіччя, економіч�

ний підхід до формування та вимірювання доходу та

прибутковості, запропонований Аристотелем, частко�

во був використаний у теоріях меркантилістів, фізіок�

ратів на наступному етапі розвитку теоретичних

підходів до формування та виміру доходу як еконо�

мічної категорії.

Меркантилісти вважали важливішим збагачення

держави (з метою загального добробуту) за рахунок

припливу прибутку (джерелом якого був переважно

дохід від зовнішньоторговельного обміну, ніж отриман�

ня капіталістичної прибутку як додаткового продукту,

джерелом якого були внутрішня торгівля та мануфак�

турне виробництво.

У. Петті (1623—1687), попередник класичної по�

літичної економії, вважав переважним джерелом фор�

мування прибутку земельний дохід (ренту) як резуль�

тат праці (за вирахуванням витрат як ціни праці).У цьо�

му випадку прибуток як додатковий продукт буде ви�

ражений у формі чистого прибутку від земельної рен�

ти [5].

Фізіократи питання про формування доходу як дже�

рело прибутку як додаткового продукту перенесли зі сфе�

ри товарообміну до сфери земельно�виробничих відно�

син. Фізіократи, як і У. Петті, вважали, що основним дже�

релом доходу насамперед є земля [6]. З їх погляду, дохід

як чистий додатковий продукт є валовий дохід [7].

Наступним періодом розвитку теоретичних підходів

до доходу як економічної категорії можна назвати пе�

ріод від А. Сміта до Дж. Б. Кларка. Період названо та�

ким чином з тієї причини, що значний вплив на розвиток

теоретичних аспектів формування та виміру доходів
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надали основоположники класичної політичної еко�

номії. Теоретично доходів основоположник класичної

політекономії А. Сміт виділив первинні та вторинні до�

ходи, валовий дохід та чистий дохід, прибуток (як час�

тина додаткової вартості, яка залишається після відра�

хування ренти та заробітної плати [8]. З теорії А. Сміта

про доходи, на думку авторів, слід, що з класифікації

доходів використано ставлення до власності знаряддя

виробництва, тобто. А. Сміт, розвиваючи теорію додат�

кового продукту У. Петті, виділив:

— по�перше, дохід найманих працівників — сфор�

мований як оплата за працю та виміряний у грошовому

та натуральному еквіваленті;

— по�друге, дохід капіталіста — виражений у чи�

стому додатковому продукті — чистого прибутку,

джерелом чого є дохід на капітал, неоплачений пра�

цю найманих працівників, оцінений у грошовому екві�

валенті;

— по�третє, дохід землевласника — сформований

з платежів за користування землею, виражений у чистій

додатковій вартості — ренті, та виміряний у грошовому

або натуральному еквіваленті.

Д. Рікардо  вказав на тенденцію зворотної залеж�

ності доходу у формі чистого додаткового продукту

капіталістів та доходу робітників у формі заробітної

плати, виміряних як у грошовому, так і в натуральному

еквівалентах [9]. А. Сміт та Д. Рікардо, а також їх по�

слідовники (Ж. Б. Сей, Т. Мальтус, Н. Сеніор, Ф. Бастіа

та ін.) вважали, що джерелом доходу є не зовнішня тор�

гівля (меркантилізм) і не природа як така (фізіократія),

а сфера виробничо�трудової діяльності з урахуванням

форм власності коштом праці та розвитку чинників

праці.

Представниками буржуазної політекономії другої

половини ХІХ ст. з'явилися: Д. Госбсон, А. Курно,

К. Менгер, Ф. Візер, Е. Бем�Баверк, Л. Вальрас, В. Па�

рето, А. Маршалл, Дж. Б. Кларк, які мислили в таких

макрокатегоріях, як суспільство і класи, що дотриму�

валися економічного індивідуалізму (їх цікавили пробле�

ми прибутковості суб'єктів господарювання на еконо�

мічному мікрорівні).

Економісти�маржиналісти представляли джерела

прибутку як результат:

— максимізації доходів ("Математична економія"

А. Курно, оптимум В. Парето);

— граничної продуктивності (теорія Кларка) та гра�

ничної корисності факторів виробництва (У. Джевонс);

— альтернатизації та зобов'язання витрат (закон

Візера);

— мінімізації плати за ризик (А. Маршалл) [10].

У першій половині XX ст. Дж. М. Кейнс (1883—1946)

визначив "...дохід підприємця як перевищення цінності

готової продукції, проданої протягом відомого періо�

ду, над первинними витратами виробництва" і предста�

вив формування та вимірювання доходу (прибутку) як

функціональну залежність граничної виручки (доходу)

та граничних (факторіальних) витрат (а також як резуль�

тат функціональної залежності чистого) доходу (чисто�

го прибутку) від величини валового доходу (валового

прибутку) та оцінюваної величини додаткових витрат

[11, с. 13]. Друга половина XX ст. відзначена появою

монетаризму, його визначними представниками з'яви�

лися М. Фрідмен, А.У. Філліпс, Д.Ф. Мут, Ф.А. Хайєк

та ін, які так само, як і представники кейнсіанства, зо�

середили увагу на макроекономічних регуляторах до�

ходу.

М. Фрідмен, автор теорії перманентного доходу,

вважав, що дохід структурований на дві складові:

— перманентний дохід, тобто. той дохід, який

індивід розраховує отримувати постійно у відповідність

до свого рівня освіти, професійних здібностей, соціаль�

ного статусу тощо;

— тимчасовий чи випадковий дохід, тобто. той

дохід, який не носить постійного характеру і виникає

внаслідок тимчасової зміни зовнішніх обставин (спад�

щина, виграш у лотереї, циклічний підйом галузі тощо)

[12].

Доходи населення поділялися на первинні та вто�

ринні. Освіта первинних доходів населення пов'язу�

валося з безпосередньою участю населення процесі

виробництв; доходи працівників невиробничої сфери

та іншого населення трактувалися як наслідок пере�

розподільних відносин. До вторинних доходів насе�

лення відносили: заробітну плату та інші різновиди

оплати праці працівників невиробничої сфери, пенсії,

допомоги та стипендії, виграші за державними пози�

ками та лотереями; відсотки за вкладами у банках

тощо.

В нинішній час дохід як економічна категорія трак�

тується більшістю економістів як надходження коштів

у розпорядження (господарський обіг) підприємства,

тобто. економічною основою категорії "доходи" є тер�

міни "виручка" та "приріст активів", а саме: обсяги про�

даної продукції, товарів, проведених робіт, наданих

послуг та будь�яке збільшення активу, пов'язане із зро�

станням кредиторської заборгованості.

При цьому формування та вимір доходів як еконо�

мічної категорії вивчалися з метою управління дохо�

дами. Економічний механізм управління доходами

організації торгівлі — це взаємозв'язок принципів і

функцій управління, що реалізуються за допомогою

економічних методів і засобів (інструментів) на про�

цес формування та використання доходів від торгівлі

організації з боку суб'єктів управління (держави та

самої організації).

Основою бухгалтерського підходу до визначення

категорії "доход" є Положення з бухгалтерського об�

ліку в ПСБО 15 "Дохід".

Дохід визнається під час збільшення активу або

зменшення зобов'язання, що зумовлює зростання влас�

ного капіталу (за винятком зростання капіталу за раху�

нок внесків учасників підприємства), за умови, що оцін�

ка доходу може бути достовірно визначена (пункт 5

П(С)БО №15).

Отже, дохід від продажу товарів (робіт, послуг) згід�

но з нормами бухгалтерського обліку визнається дохо�

дом того періоду, в якому фактично відвантажено то�

вари.

Відповідно доп. 31 МСФЗ 15 суб'єкт господарюван�

ня визнає дохід, коли (або в міру того, як) суб'єкт гос�

подарювання задовольняє зобов'язання щодо виконан�

ня, передаючи обіцяний товар або послугу (тобто ак�

тив) клієнтові. Актив передається, коли (або в міру того,

як) клієнт отримує контроль над таким активом.
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МСФЗ 15детально пояснює, що таке контроль над

активом — це здатність керувати використанням ак�

тиву (заборонити іншим суб'єктам господарювання

керувати використанням активу) та отримувати прак�

тично всю решту вигід від нього (заборонити іншим

суб'єктам господарювання отримувати вигоди від ньо�

го).

Відповідно до МСФЗ доходи є зростання економіч�

них вигод за звітний період. Він може виражатися у

кількох формах: надходження; збільшення якості ак�

тивів; зниження обсягу зобов'язань, унаслідок чого зро�

стає частка власного капіталу структурі бізнесу. Тобто

під доходами МСФЗ розуміють як збільшення активів, і

зменшення зобов'язань.

За МСФЗ 15 ведуть облік додаткових витрат, поне�

сених у зв'язку із укладанням договорів або для вико�

нання договорів із покупцями. Під час дії попереднього

стандарту виручки — МСФЗ (IAS) 18 — визнання дохо�

ду визначалося моментом передачі покупцю ризиків і

переваг, пов'язаних з товаром.

Під час дії попереднього стандарту виручки —

МСФЗ (IAS) 18 — визнання доходу визначалося мо�

ментом передачі покупцю ризиків і переваг, пов'яза�

них з товаром. У стандарті, що зараз діє, немає конк�

ретних вимог щодо визнання та оцінки доходів — у

ньому зібрані принципи, за допомогою яких бухгал�

тер приймає рішення про визнання доходу індивіду�

ально в кожному випадку. Для цього потрібно розви�

вати бухгалтерське судження та, по можливості, уз�

годити свої рішення з аудиторами. Система принципів

визнання доходів, що використовується нині, назива�

ють "моделлю п'ятиступінчастого (п'ятикрокового)

аналізу".

Дохід визнають поетапно у кількох випадках.

1. Клієнт набуває та споживає вигоди у міру вико�

нання продавцем своїх обов'язків.

2. Клієнт набуває контролю над активом, що ство�

рюється або поліпшується, в процесі роботи над ним.

3. Продавець створює товар або виконує послугу,

яку не зможе перепродати іншому клієнту, і при цьому

має юридичне право на часткову оплату за фактично

наданим обсягом зобов'язань.

Як у економічному, і у бухгалтерському підходах

розгляд поняття "дохід підприємства" у широкому трак�

туванні дозволяє визначити деякі його основні харак�

теристики.

Однією з характеристик є високий рівень варію�

вання реального значення суми економічної вигоди,

яка формує дохід підприємства у часі. Це зумовлено

тим, що дохід підприємства визначається у грошовій

формі (а вартість грошей постійно змінюється під

впливом інфляції та інших факторів) за певний пе�

ріод (що довшим буде цей період, тим вищим буде

ступінь зміни реального значення доходу підприєм�

ства).

На відміну від широкого трактування поняття

"дохід підприємства" (як в економічному, так і в бух�

галтерському підходах) вузьке трактування цього по�

няття суттєво обмежує його зміст за кількісними пара�

метрами. Економісти, які дотримуються цього підхо�

ду, зводять поняття "дохід підприємства" лише до тієї

частини валового виторгу та результатів позареаліза�

ційних операцій, які включають лише витрати на опла�

ту праці.

В економічному підході частина отриманих

підприємством доходів, яка об'ємно вимірюється

витратами на оплату праці та прибутком, визначаєть�

ся поняттями "економічна додана вартість"

(EconomicValueAdded, EVA) або "чиста продукція"

[13]. За своєю економічною суттю "економічна до�

дана вартість" ("чиста продукція") є однією з форм

доходу, одержаного підприємством за рахунок ви�

робництва та реалізації товарної продукції. Мова в

цьому випадку йде лише про інший (обмежений)

склад елементів, що формують цей дохід. Так, по�

вний склад цих компонентів формує "валовий дохід",

за винятком елемента "податки з доходу"та "матер�

іальні витрати", а формується "дохід у формі еко�

номічної доданої вартості ("чистої продукції").

У бухгалтерському підході порядок оцінки доходу,

сформованого з усіх надходжень, пов'язаних із розра�

хунками за реалізовані товари (роботи, послуги) або

майнові права, виражається як у грошовій, так і в нату�

ральній формах.

Крім того, дохід від основної діяльності (виручка)

приймається до бухгалтерського обліку в сумі, що до�

рівнює величині надходження коштів та іншого майна

та  величині дебіторської заборгованості.

Таким чином, розгляд поняття "дохід підприємства"

в економічному та бухгалтерському підходах дозволяє

визначити такі його основні характеристики:

— дохід підприємства являє собою один з видів

фінансових результатів господарської діяльності за

певний період;

— фінансовий результат характеризує надходжен�

ня економічних вигод;

— основними формами економічних вигод, що ха�

рактеризують дохід підприємства, виступають виручка

від реалізації іншого майна, а також надходження

коштів з інших операцій;

— економічні вигоди, що формують дохід підприє�

мства, визначаються у грошовій формі.

Потреба обліку доходів виникла з появою товар�

но�грошових відносин. У процесі формування обліку

як науки виділяють чотири основні школи: італійсь�

ку, французьку, німецьку та американську. Дослід�

ження перших трьох шкіл були спрямовані на побу�

дову оптимальної системи обліку, при цьому розкрит�

тя сутності об'єктів обліку підходили поверхово. Так,

дохід визначався величиною одержаної суми грошей.

Таке трактування пов'язані з нерозвиненістю промис�

ловості: зазвичай, об'єктами обліку у період були

прості обмінні операції. Отже, перших стадіях станов�

лення суспільства економічна і бухгалтерська харак�

теристика доходу збігалася, оскільки предметом вив�

чення й у обліку й у економіки була торгівля. Надалі,

з одного боку, посилення вимог до обліку вимог, з

іншого боку, виникнення в економічній теорії вчення

про граничні величини (в рамках школи маржиналіз�

му) призвело до поділу двох концепцій доходу: еко�

номічної та бухгалтерської. Подальший розвиток об�

ліку як науки, вдосконалення його процедур та ме�

тодів призвели до того, що в обліку почали викорис�

товувати економічні категорії, але з абсолютно іншим



23

ЕКОНОМІЧНА НАУКА

підходом до трактування їх сутності. Пізніші дослід�

ження в області обліку торкають такі сторони дохо�

ду як оцінка, момент визнання, що відбилося на трак�

туванні цієї категорії.

На сучасному етапі, в рамках американської школи

обліку, існує три концепції трактування сутності доходів:

з позиції продукту, вибуття та приросту активів. Низка

авторів, зокрема В.А. Патон та А.С. Літтлтон у роботі

"Вступ до корпоративних стандартів фінансового об�

ліку", характеризують дохід як продукт динамічного

процесу діяльності підприємства протягом певного про�

міжку часу [14]. У той же час, Американська бухгал�

терська асоціація наголошує на тому, що продукт по�

винен залишити підприємство, перш ніж він може бути

названий доходом [15], тобто розглядають дохід з

точки зору вибуття активів. Концепція приросту була

розроблена Радою зі стандартів фінансового обліку

(БАБВ), яка визначає дохід як приплив активів

підприємства внаслідок продажу продукції [16]. Ос�

тання концепція сутнісно визначає таку категорію як

"виручка".

Дослідники у сфері бухгалтерського обліку, залеж�

но від напряму, за основу свого вчення брали суб'єкт

господарювання (людей зайнятих для підприємства), чи

об'єкт (цінності, що у господарстві). У першому випад�

ку облік розумівся як юридична, у другому — як еконо�

мічна наука, і відповідно виділяли юридичний та еконо�

мічний напрямок. Представники юридичного напряму

розглядали дохід з позиції передачі прав та обов'язків

(права власності), економічного — з позиції зміни вар�

тості (форми вартості).

ВИСНОВКИ
Таким чином, в даний час відсутнє єдине визначен�

ня поняття "дохід", що впливає на достовірність

кількісно�часового виміру доходу в рамках обліково�

аналітичного забезпечення діяльності суб'єкта господа�

рювання, який має функціональний вплив на вхідні  па�

раметри діяльності підприємства.

Отже, як свідчать результати проведених дослід�

жень:

— дохід є важливим та основним джерелом існу�

вання підприємства, оскільки без доходів немає прибут�

ку;

— дохід в даний час — це базовий вхідний критерій

наявності економічної вигоди суб'єкта господарюван�

ня, який формується в результаті його діяльності, вимі�

рюється в грошових та натуральних одиницях, має тим�

часову прив'язку, призначений для подальшого покрит�

тя витрат і формування чистого нерозподіленого при�

бутку;

— залежно від специфіки діяльності суб'єкта гос�

подарювання та відображення в системі обліково�ана�

літичного забезпечення необхідно точно розуміти на�

ступні моменти:

— яка сутність доходу;

— що включає дохід;

— як він вимірюється і коли виникає (визнається).

Таким чином, дохід визначається як базовий

вхідний критерій наявності економічної вигоди,

сформований внаслідок діяльності суб'єкта госпо�

дарювання, виміряний у грошових та/або натураль�

них одиницях, призначений для подальшого покрит�

тя витрат та формування чистого нерозподіленого

прибутку.
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